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Seit 45 Jahren ist Neutrik führend in der Konstruktion, Herstellung und Vermarktung 
von Audio-, Koaxial-, Strom- und Rundsteckverbindern. Bei der technischen 
Ausstattung von Konzerten, Live-Events, Shows, Sportveranstaltungen und dem 
Broadcast kommt die professionelle Technik nicht an der Marke NEUTRIK vorbei.
Die Neutrik Gruppe, mit Headquarter in Schaan und zehn Tochterunternehmen in
neun Ländern, verfügt über ein Vertriebsnetzwerk von Exklusivvertretungen in 
mehr als 80 Ländern der Welt, die für die technische Unterstützung und optimale
Kundennähe vor Ort sorgen.

Neutrik AG I Im alten Riet 143 I LI 9494 Schaan I Fürstentum Liechtenstein
T +423 237 24 74 I caroline.wiesinger@neutrik.com I www.neutrik.com
Informationserklärung für Bewerber: www.neutrik.com/de/datenschutz

SAP Inhouse Consultants Sales (w/m/d)

Die Neutrik invest ier t massiv in die Zukunft .  Das grösste Invest it ionsvorhaben ist 
die Optimierung der Prozesse, Daten und IT-Systeme. In diesem Zusammenhang 
er folgt der Wechsel vom bestehenden SAP ECC im Greenfield -Ansatz auf SAP S/4 
HANA . Für die Marktbearbeitung setzten wir neu auf Salesforce. Werden Sie ein 
Key Player in der digitalen Transformation der Neutrik .

Wie  sehen Ihre  Aufgaben aus? 

• Gestaltung und strategische Ausrichtung der IT-Systeme (SAP und Salesforce) für effektive 
  und effiziente Geschäftsprozesse für die Prozessgruppen „Generating Orders“ und „Order   
  Fulfillment“ in Zusammenarbeit mit den Prozessmanager
•  Durchführung von Beratungsprojekten (Analyse, Bewertung, Konzeption und Umsetzung)   
  eigenverantwortlich und im Team
•  Anpassung und Erweiterung der SAP-Umgebung (Customizing) mit Schwerpunkt auf die   
  Module SD und CS sowie Reporting, Query, ABAP und Formulare
•  Führung von externen SAP- und Salesforce-Beratern sowie ABAP-Programmierern
•  Schulung und Betreuung der Key User, Problembehandlungen und Beratung zum effektiven  
  Einsatz der Tools
•  Serviceorientierte Prozessunterstützung mit den definierten IT-Systemen
•  Kontinuierliche Optimierung der IT-Systeme für effiziente Prozesse mit Mehrwert für die   
  Endkunden
 
S ie  br ingen mit : 

• Studium in Betriebswirtschaft mit Vertiefung in Informatik oder vergleichbares Studium
•  Sehr gute Prozesskenntnisse im Vertriebsumfeld
•  Strukturierte und analytische Arbeitsweise
•  Mehrjährige Erfahrung als SAP-Consultant
•  Idealerweise Salesforce Kenntnisse
•  Erfahrung im Projektmanagement
•  Interkulturelle und internationale Projekterfahrung
•  Freude an der Beratertätigkeit, selbstständiges Arbeiten und Reisebereitschaft
•  Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift
 
Wir  b ieten:

Sie möchten Ihrer Karriere neue Impulse geben? Sie wollen mit hervorragenden Produkten in einer 
angenehmen Atmosphäre und mit Kollegen arbeiten, die von Teamgeist und Dynamik geprägt sind?
Dann sind Sie bei der Neutrik AG genau richtig!

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann senden Sie uns Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen.
Ansprechpartnerin: Caroline Wiesinger, Head of Corporate HR

 
• Topmoderne Arbeitsplätze
• Flexible Arbeitszeiten
• Aufgestelltes, leistungsorientiertes Team

• Gratis Fitnessstudio
• Viele ausserbetriebliche Aktivitäten
• Kultur- und Sportermässigungen
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